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歌尔股份有限公司投资者关系活动记录表 
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投 资 者关

系 活 动类

别 

 

□特定对象调研        √分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观  

√其他  电话会议         

参 与 单位

名 称 及人

员姓名 

麦格理 Fiona Liu、麦格理 Cherry Ma、华鑫证券 赵心怡、华鑫证

券 毛正、华兴证券 陈永豪、瑞穗证券 Anthony Huang、瑞穗证券 

Ian Chen、Morgan Stanley Sharon Shih、



 

Pension Plan Investment Board Kyu Ho、APG Investments Sue XU、

Lazard Asset Management Fisher Xi、UBS Asset Alex Chang、Point72 

Watson Lau、Point72 Joe Qin、Millennium Henry Wang、Mirae Asset 

Edward Chan、Mirae Asset Daniel ZHOU、Optimas Amy Geng、

Schroder Alice Chen、Schroder Jack Lee、Buena Vista Eric Chan 、

Buena Vista Mandy LI、Neo Citron Qing XU、Alliance Bernstein 

Xiaolan Xu、创新合信 陆迪、海通证券 李轩、中信建投 王天乐、

惠理基金 龙铮、Jefferies Jacky He、Jefferies Nick Cheng、皓普投

资 周梦缘、华创证券 高远、华创证券 岳洋、UBS Thompson 

Wu、UBS Chrissy Jiang、UBS Jimmy Yu、UBSKayla Cai、UBS 

Zoe Xu、Credit Suisse Kyna Wong、Credit Suisse Chenyu Sun、

Credit Suisse Yufeng Shen、Torq Capital Tina Xu、JP Morgan Robert 

Yen、西南证券 徐一丹、申万宏源 杨海燕、申万宏源 金凌、上

海证券 马永正、招银国际 伍力恒、招银国际 刘梦楠、广发基金 

冯聘、高盛 郑宇评、东方证券 韩潇锐、民生证券 王琪、德邦证

券 魏永辉、大家资产 卢婷、广发基金 苗宇、Neuberger Berman 

Yan Taw Boon、Neuberger Berman Wayne Liu、东吴证券 李璐

彤、东吴证券



 

上 市 公司

接 待 人员

姓名 

公司副董事长兼总裁姜龙先生、董事兼副总裁段会禄先生、副总裁

兼董事会秘书贾军安先生、财务总监李永志先生、证券事务代表许

艳清女士、徐大朋先生 

投 资 者关

系 活 动主

要 内 容介

绍 

副总裁兼董事会秘书贾军安先生介绍公司2022年上半年业绩

情况 

1、公司 2022 年上半年营收同比增长 44%，归母净利润同比增

长 20.09%，扣非净利润同比增长 43%。 

2、各业务板块销售占比有所变化，其中零组件业务、智能声

学整机业务绝对值保持持平，占比下降；智能硬件，主要包括 VR/

游戏机/智能穿戴等产品，销售占比由 37.01%增长到 56.90%。带

来客户结构更加优化的结果。 

3、因销售结构变化和部分新项目处于爬坡上量阶段，销售毛

利率略降低，但净利率略升；期间费用同比增长 15%，远小于营收

增长的 44%，表明管控效果明显。 

4、资本支出、研发投入同比均增长超 30%，投入绝对额和增

速都保持了相当强度，但扩张速度小于营收增速，是因为看好未来

业务的发展，但同时把控好风险。 

5、运营周期方面，存货周转天数持平、应收账款优化。 

 

副董事长兼总裁姜龙先生介绍公司运营情况 

年初以来，消费电子板块整体表现欠佳，有宏观经济下行、疫

情、欧美通胀、加息、手机销量下滑等多重因素压制的影响。但公

司业绩长期以来保持稳定增长。 

公司对未来业务的发展信心不变，4+4+N 战略将坚定推行下

去； 

1、对聚焦 XR(VR/AR/MR)大赛道的信心不变，大客户对大方向



 

的信心也是不变的，销售策略调整是为了更加健康、可持续； 

2、对公司持续健康成长的信心不变，持续改善运营效率，全

方位提升盈利能力； 

3、对 XR 赛道高成长性充满了信心，预计未来两年会是百花

齐放、百家争鸣，公司对未来整体业务发展充满了信心。 

目前，国内外大客户把 VR 产业作为核心成长的主要赛道，国

内其他的平台如手机厂商，正在积极布局 XR 的赛道，快速跟进。

公司将聚焦元宇宙产业方向毫不动摇。 

公司的核心竞争力简要向各位阐述以下几点： 

1、公司秉承研发、市场、制造三驾马车的宗旨，核心技术是

核心竞争力；公司制造的数字化水平、测试水平行业领先。 

2、声光电、显示、结构件是公司长久以来的核心技术，对于

XR 赛道，光学和显示非常重要。 

3、在准备好核心技术的同时，利用投资板块全力布局光学上

游，持续提升垂直整合能力。 

4、现代制造是数字工厂、智能制造，公司有超过几千人的自

动化团队和 IT 团队，这些是数字化、智能化制造必备的

基本资源，帮助公司打造现代的数字工厂。 

5、继续聚焦大客户战略，聚焦于核心客户，把资源投资给核

心客户项目，同时注意平衡风险。 

6、高度注重运营效率的提升，确保持续提升盈利水平。 

 

Q&A 

1、零整协同战略是否有新的进展和规划？ 

答：公司在声光电等零件方面持续投入，包括内部投入和外部



 

投资，建立产业联盟，锁定上游供应链；对内置的声光电结构件加

大投入，特别加大了光学零组件的投入。 

2、大环境日益复杂，这种背景下如何看待各板块业务的成长

性？ 

答：核心看好 XR 大赛道；TWS 进入平稳增长阶段，主要是由

于手机增速放缓导致；可穿戴领域，尤其是智能手表领域非常看

好，未来血糖功能的克服未来会迎来大发展。公司对智能硬件板块

业务非常看好，会持续投入。 

智能家居方面，游戏机业务过去半年量提的很快，品质、良率

得到高度认可。 

零部件板块，公司对光学高度重视且看好；声学是稳定成长状

态；VR/AR 领域中应用的喇叭和创新性马达积极培育。 

3、VR 国外大客户价格调整策略，公司如何看及趋势影响？ 

答：价格调整是正面看待，涨价有客观原因，如高通胀等。客

户为了长期、健康的成长，及时调整；但价格调整不等于调整产品

战略，此举是为了规范市场，长期、可持续健康发展。 

客户的产品涨价也是对产品体验、日活等保持充分信心，且仍

然是最具有吸引力的产品。未来新硬件、新内容都会出现，相信仍

将保持高速健康成长的状态。 

4、游戏机业务今明两年的规划？ 

答：客户的游戏机产品产销情况非常好，公司未来将继续重点

关注该业务。 

备查文件 无 

日期 2022 年 8 月 30 日 

 


